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ภาควิชา / คณะ ของผูรับผิดชอบรายวิชา คณะบัญชี

รายวิชาจัดอยูในหมวดหมูท่ัวไป  สุขภาพและการแพทย
 เกษตรและสิ่งแวดลอม
 นวัตกรรมและศาสตรการสอนยุคใหม

 วิทยาศาสตรและนวัตกรรม
 สื่อดิจิทัลและเทคโนโลยี
 การบริหารจัดการยุคใหม
 ภาษาและศาสนา
 ศิลปวัฒนธรรม
 ทักษะชีวิตเพ่ือโลกยุคใหม

เหตุผล ความจําเปน ท่ีควรสนับสนุนการพัฒนารายวิชานี้เปนรายวิชาในระบบ Thai MOOC

การประกอบธุรกิจในยุคดิจิทัลเปนสิ่งสําคัญท่ีผูบริหารท่ีจะตองเรียนรูเก่ียวกับการบริหารจัดการตนทุนเชิง กล
ยุทธ มุงหวังกําไร ปจจุบันคนนิยมทําธุรกิจดวยตนเอง ยึดผูเรียนเปนสวนกลาง การสอนท่ีทันสมัย
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ในสถานการณปจจุบันผูบริหารตองเผชิญกับการแขงขันอยางมาก ตองตัดสินใจและแกไขปญหาอยางทันทวงที
เพ่ือความเจริญเติบโต และความอยูรอดขององคกร ตนทุนเปนสิ่งสําคัญตอการดําเนินธุรกิจ

การแสดงขอมูลตนทุนตองมีความถูกตอง ครบถวน ท้ังกระบวนการผลิตสินคาและบริการ เพ่ือใหผูบริหาร
สามารถนําขอมูลไปใชในการกําหนดนโยบาย ตัดสินใจ และนําไปใชในการบริหารตนทุนใหมีประสิทธิภาพ

คําอธิบายรายวิชา (นําเสนอรายละเอียดเนื้อหาของรายวิชาอยางยอ)

รายวิชากลยุทธตนทุนพิชิตกําไร (The Ultimate Profit Strategy) เปนรายวิชาท่ีเก่ียวของกับ การประกอบธุรกิจ
ประเภทตางๆ ในยุคดิจิทัล ท่ีมีความจําเปนตองมีความรูดานการบริหารจัดการตนทุน โดยใหผูเรียนไดจําแนก
องคประกอบของตนทุนท่ีใชในการประกอบธุรกิจได สามารถคํานวณตนทุนของผลิตภัณฑในแตละธุรกิจได และ
สามารถ เลื อกวิ ธี ก า รบริ ห า ร ต น ทุ น เ พ่ื อ ให ไ ด กํ า ไ ร  ท้ั งนี้ ก า รบู รณาการการบริ ห า รจั ด กา รต น ทุ น
ในยุคดิจิทัล จะตอบโจทยใหธุรกิจสามารถอยูรอดและแขงขันได รวมท้ัง เขาใจวิธีการปรับปรุงการผลิต

การบริการท่ีทันสมัย เปนท่ีนิยม ซึ่งจะนํามาประยุกตใชกับธุรกิจ เปนแนวทางในการเพ่ิมคุณภาพ และเปนแนวทางใน
ลดตนทุนและคาใชจายท่ีไมจําเปน เพ่ือพิชิตกําไรอนาคต

วัตถุประสงคการเรียนรูเชิงพฤติกรรม (เขียนเปน Behavioral objectives ตาม Bloom’s taxonomy หลักๆ ไมเกิน 5 ขอ)

LO1 : ผูเรียนสามารถจําแนกองคประกอบของตนทุนท่ีใชในการประกอบธุรกิจ

LO2 : ผูเรียนสามารถคํานวณตนทุนของผลิตภัณฑในแตละธุรกิจ

LO3 : ผูเรียนสามารถเลือกวิธีการบริหารตนทุนเพ่ือใหไดกําไร

จํานวนช่ัวโมงการเรียนรูออนไลน (ชั่วโมงการเรียนรูออนไลน หมายถึง จํานวนระยะเวลาท่ีผูเรียนใชในการเรียน
จนจบรายวิชา /กําหนดให 1 รายวิชามีเนื้อหาไมมากกวา 12 ชั่วโมงการเรียนรู และสัปดาหเรียนไมมากกวา 6 สัปดาห)

จํานวนชัว่โมงการเรียนรูท้ังหมด 10 ชั่วโมงการเรียนรู

จํานวนชัว่โมงการเรียนรูตอสัปดาห 1 ชั่วโมงการเรียนรู/ตอสัปดาห
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ภาษาท่ีใชในการสอนผานระบบออนไลน

 ภาษาไทย ภาษาอังกฤษ ภาษาอ่ืน ๆ (ระบุ)  ..............................................

ระดับของเนื้อหารายวิชา (เลือกไดมากกวา 1 ขอ)

ประถมศึกษา มัธยมตน  มัธยมปลาย  ปริญญาตรี ปริญญาโท ปริญญาเอก

 ความรูท่ัวไป วิชาชีพ (ระบุ)  ............................................................................................................

เปนสวนหนึ่งของรายวิชา (ระบุ)...............................................................................................................

ระดับความยากของเนื้อหารายวิชา

 เบื้องตน ข้ันกลาง ข้ันสูง

กลุมผูเรียนเปาหมายของรายวิชา

1. ระบุกลุมเปาหมายท่ีชัดเจน เด็กมัธยม ปวช. และปวส.
2. นักบัญชี
3. บุคคลท่ัวไป
4. ศิษยเกา และศิษยปจจุบัน

ประมาณการจํานวนผูเรียนกลุมเปาหมาย 1,000 คน

การนําผลการเรียนรูไปใชประโยชน (เลือกไดมากกวา 1 ขอ)

สามารถนําไปนับเปนหนวยกิตศึกษาตอเนื่องวิชาชีพ ............................................................................

 เปนสวนหนึ่งของรายวิชาในหลักสูตรปกติ วิชา การบัญชีตนทุน1 และการบัญชีตนทุน2

 เรียนเพ่ือเขาสูการประเมินคุณวุฒิวิชาชีพ วิชาชีพ สาขาวิชาชีพบริการทางการเงิน อาชีพผูปฏิบัติงานดานบัญชี
ระดับ ....2.....

 เรียนเพ่ือเขาสูการประเมินคุณวุฒิวิชาชีพ วิชาชีพ สาขาวิชาชีพบริการทางการเงิน อาชีพผูปฏิบัติงานดานบัญชี
ระดับ ....3.....

 เรียนเพ่ือพัฒนาองคความรูสวนบุคคล
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 อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) การเปนผูประกอบการออนไลน และออฟไลน

ความรูพื้นฐานท่ีผูสนใจเรียนวิชานี้ตองมีมากอน (หากมี)

ไมมี

กิจกรรมในรายวิชา การวัดผลและประเมินผล /เกณฑการใหคะแนนเพื่อรับใบประกาศนียบัตร

1) ตกลงรับเงื่อนไขรายวิชา (Course Agreement) 5 คะแนน

2) กิจกรรมประเมินตนเอง (Checklist) 5 คะแนน

3) แบบทดสอบหลังชั่วโมงเรียนรู (Post-Test) 30 คะแนน

4) แบบทดสอบประมวลความรูรายวิชา (Comprehensive Quiz) 30 คะแนน

5) แบบทดสอบหลังเรียน (Final Exam) 30 คะแนน

ผูเรียนมีคะแนนรวมท้ังหมดไมต่ํากวา 70% ถือวาผานเกณฑเพื่อรับประกาศนียบัตรในระบบได


